£ STRATEGIE-SEMINAR

VOM JETZT ZUM TRAUM-BUSINESS:

Mit Strategie und Klarheit schneller vorankommen
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Deine Einzelplane zu
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Was sind die Punkte,
die eine echte Gefahr fur Dich sind?

1. Deine Finanzen nicht im Griff haben => |n Schuldenfalle rennen

2. Kein (Uberzeugendes) Angebot haben => nichts, was verkauft werden kann
3. Nicht sichtbar sein => niemand bekommt was mit

4. Gesundheitlich Uberlastet => arbeitsunfdhig werden

@GARTNER



Uberlastung — wenn es brennt

...meist verbunden mit finanziellem Druck.

=> Weniger tun. Runterfahren.
Entspannung durch Finanzen entspannen.
Anders geht es nicht.

Krankschreiben lassen.
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Finanzen —wenn es brennt

Geld woanders herholen
Teilzeitjob
Neue Angebote raus

il

Stammkunden aktivieren
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Hier legst Du die Prioritaten

1. Deine Finanzen nicht im Griff haben
2. Kein (Uberzeugendes) Angebot haben

i i . Unternehmer = Ich
3. Nicht sichtbar sein
Netzweirkii . |
Alltag &W. wrkeﬁng

Finanzen

Angebot

Mitarbeiter
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Der ideale Zeitplan fur Grunder

Fachliche
Grundlagen §11-Erlaubnis
schaffen
fachlich aus- und fortbilden
Starten,
Dein Angebot
entwickeln Dein Wunsch-Angebot an
Deinen Wunsch-Finanzen
S S Offizielle Griindung;
Jerctehen Behorden, Versicherungen,
Rechtliches
Marketing lernen Marketing starten, Marketing lernen

Alltagsprozesse lernen

Uber den Alltag lernen .
und optimieren

unternehmerisch und personlich fortbilden

Alle Inhalte © Tina Gartner %GARTNER
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Deine Prioritaten setzen

Gibt es etwas, was Du verkaufen kannst?
Hat man Lust, Dein Angebot zu kaufen?
Wird Dein Angebot gefunden?

il

Uberzeugt Deine Positionierung?

v" Angebot vorhanden?

v' Angebot Uiberzeugend?
v' Angebot sichtbar?

v' Angebot klar positioniert?

@GARTNER



Deine Prioritaten setzen

v' Angebot vorhanden?

1. Angebot vorhanden?

a.
b.
C.

Konkrete Angebote haben
Verschiedene Angebote haben

Angebote mit allen Infos auf Webseite
und ggf. Google MyBusiness,FB
Veranstaltungen, Social Media
(Termintbersicht)

@GARTNER



Deine Prioritaten setzen

v’ Angebot Uiberzeugend? 2. Angebot Giberzeugend?
a. Zielgruppe klar?
b. Nutzen klar?
c. Darstellung Gberzeugend?
d. Emotionale Ansprache?

@GARTNER



Deine Prioritaten setzen

v' Angebot sichtbar? 3. Angebot sichtbar?

a. Hochwertige Webseite
Auffindbarkeit = SEO
Welche Kanale (offline, online)?
Regelmaligkeit
Vermarkten des Angebots (!!!)
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Deine Prioritaten setzen

v' Angebot klar positioniert? 4. Angebot klar positioniert?
a. Wird jedem klar, woflr Du stehst?

b. Kann sich der Kunde eindeutig
zuordnen (,,Das ist fur mich!“)?

c. Kannst Du, ohne zu Uberlegen, sagen,
was Dich ausmacht?

d. Erlebe ich dasin Deinem Marketing?

@GARTNER



Der ideale Zeitplan fur Grunder

Fachliche
Grundlagen §11-Erlaubnis
schaffen
fachlich aus- und fortbilden
Starten,
Dein Angebot
entwickeln Dein Wunsch-Angebot an
Deinen Wunsch-Finanzen
S S Offizielle Griindung;
Jerctehen Behorden, Versicherungen,
Rechtliches
Marketing lernen Marketing starten, Marketing lernen

Alltagsprozesse lernen

Uber den Alltag lernen .
und optimieren

unternehmerisch und personlich fortbilden
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Schreib es jetzt auf

Deine Projekt-Prioritatenliste
T T T G

STRATEGIE-SEMINAR Termin 5 - Arbeitsblatt 1“Priorititenliste” cq_- .
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Deine Projekt-Prioritatenliste
meazor  fwseaew  Jowwrwewwce  fwo

optimieren Konkrete Daten pro Ar‘t‘gebut auf Webseite eintrqgen cd. 2 Stunden Prio 1
+ 4 Stunden
freie Licken im Wochenplan fillen cd. 2 Stunden Prio 1

Positionierung besser
Honierung prio X 3
sichtbar machen

2k Traini h , d ]
Website optimieren Schritt 1: fur jedes Angebot Zielgruppe und Nutzen herausarbeiten raiming se “"fm ann Prio 2
pro Angebot 45min
. Training schauen und Lieblingskandle herausfinden 3h Trdining schauen
MNeue Kanale Prio 3
pro Kanal Vorbilder suchen wund \rerfulﬂzn wie sie es machen pro Woche 2h
5 . . recherchieren 1h, einfach )
Netzwerktreffen einfach I\Lngzhen {alle Branchen, nicht Hundebranche) . Prio 1
hingehen
AlleInh: STRATEGIE-SEMINAR Termin 5 - Arbeitsblatt 1 “Priorititenliste”
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Deine Projekt-Priorititenliste
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Alle Ausgaben beruflich und privat auflisten 3 Stunden einmalig und

Ausgaben-Ubersicht
“55" en "“""’" |:'|IlE'C-|.’\Eﬂtliﬂh."‘mﬂnﬂtliﬁh.{,ihrliﬁh} 1(] st“ndgn fir Trqgkgn

Prio 1

Minimum-Umsatz Training Umsatzkalkulation schauen und ausrechnen

Minimum-Umsatz mit Angebot
checken

Stammkunden besser kennen

Alle |
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Schreib es jetzt auf

Deine Projekt-
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Schreib es jetzt auf

Was steht pro
Themenbereich an?

Was hat
welche Prioritat?

Wie lange dauert es?

Nimm nun die anderen
vier Bereiche mit dazu.

Deine Projekt.

Priorititenliste
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Deine Prioritatenliste

Deine Projekt-Prioritatenliste

optimieren Konkyete Daten pro Angebot auf Webseite eintragen ca. 2 Stunden
' + 4 Stunden
freie Licken im Wocl\zr\ph\n fullen cd. 2 Stunden

Positionierung besser
sichtbar machen

Prio 1

Prio 1

Prio X 3

2h Training schauen, dann

Website optimieren Schritt 1: far jedes Angebot Zielgruppe und Nutzen herausarbeiten bro Angebot 45min Prio 2 ‘
s (3l Trdining sclmuer\ und Lieblingskanale kzraus'.fimfen 3h Training schauen T o ‘
pre Kanal Vorbilder suchen und \fzrfolgzn wie sie es mdchen pro Woche 2k
herchi 1k, ei h .
Netzwerktreffen einfach hingehen (alle Branchen, nicht Hundebranche) recherchierer Eikfas Prio 1 ‘
hingehen ‘
STRATEGES
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g Zeitplan mittelfristig

2025 2026 207

Dein Zeitplan e

Nimm Dir Deine beiden Zeitplane
kurzfristig und mittelfristig.

g Zeitplan kurzfristig

April Mai Juni Juli August September Oktober November Dezembe

KW 14 1516 7 1819 2021 2 232252 27 282930 31 2 B34 35 363 38 39 40 41 & 43 44 45 46 47 48 &8 S0 51 ¢
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Dein Strategieblatt

Meine Unternehmensstrategie SRR

\ /
Mein Unternehmensziel / \
Meine strategischen Ziele Was ich fir Menschen erreiche = Meine Vision
3-5)ahre 1)ahr Quartal
Mein Nutzenversprechen, meine Mission:
Was ich (wie) tue, damit Menschen meine Vision leben
Die wichtigsten Menschen auf dem Weg Wichtige Entscheidungen, die zu treffen sind
§'|’_8A'I_’F§IE-SEMINAR Termin S - Arbeitsblatt 4: Meine Unternehmensstrategie” \ l..u GARTNESF
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