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…bist Du stolz auf Dich?  

Na und…
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Was sind die Punkte, 
die eine echte Gefahr für Dich sind?

1. Deine Finanzen nicht im Griff haben

2. Kein (überzeugendes) Angebot haben

3. Nicht sichtbar sein

4. Gesundheitlich überlastet
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=> In Schuldenfalle rennen

=> nichts, was verkauft werden kann

=> niemand bekommt was mit

=> arbeitsunfähig werden



Überlastung – wenn es brennt

…meist verbunden mit finanziellem Druck.

=> Weniger tun. Runterfahren.
     Entspannung durch Finanzen entspannen.
          Anders geht es nicht.

Krankschreiben lassen.
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Finanzen – wenn es brennt

1. Geld woanders herholen

2. Teilzeitjob

3. Neue Angebote raus

4. Stammkunden aktivieren
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Hier legst Du die Prioritäten

1. Deine Finanzen nicht im Griff haben

2. Kein (überzeugendes) Angebot haben

3. Nicht sichtbar sein
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Der ideale Zeitplan für Gründer
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Deine Prioritäten setzen

1. Gibt es etwas, was Du verkaufen kannst?

2. Hat man Lust, Dein Angebot zu kaufen?

3. Wird Dein Angebot gefunden?

4. Überzeugt Deine Positionierung?
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✓ Angebot vorhanden?

✓ Angebot überzeugend?

✓ Angebot sichtbar?

✓ Angebot klar positioniert?



Deine Prioritäten setzen
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✓ Angebot vorhanden?

✓ Angebot überzeugend?

✓ Angebot sichtbar?

✓ Angebot klar positioniert?

1. Angebot vorhanden?

a. Konkrete Angebote haben

b. Verschiedene Angebote haben

c. Angebote mit allen Infos auf Webseite 
und ggf. Google MyBusiness,FB 
Veranstaltungen, Social Media 
(Terminübersicht)



Deine Prioritäten setzen
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✓ Angebot vorhanden?

✓ Angebot überzeugend?

✓ Angebot sichtbar?

✓ Angebot klar positioniert?

2. Angebot überzeugend?

a. Zielgruppe klar?

b. Nutzen klar?

c. Darstellung überzeugend?

d. Emotionale Ansprache?



Deine Prioritäten setzen
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✓ Angebot vorhanden?

✓ Angebot überzeugend?

✓ Angebot sichtbar?

✓ Angebot klar positioniert?

3. Angebot sichtbar?

a. Hochwertige Webseite

b. Auffindbarkeit = SEO

c. Welche Kanäle (offline, online)?

d. Regelmäßigkeit

e. Vermarkten des Angebots (!!!)



Deine Prioritäten setzen
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✓ Angebot vorhanden?

✓ Angebot überzeugend?

✓ Angebot sichtbar?

✓ Angebot klar positioniert? 4. Angebot klar positioniert?

a. Wird jedem klar, wofür Du stehst?

b. Kann sich der Kunde eindeutig 
zuordnen („Das ist für mich!“)?

c. Kannst Du, ohne zu überlegen, sagen, 
was Dich ausmacht?

d. Erlebe ich das in Deinem Marketing?



Der ideale Zeitplan für Gründer
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Schreib es jetzt auf
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Schreib es jetzt auf

20

Was steht pro 
Themenbereich an?

Was hat 
welche Priorität?

Wie lange dauert es?

Nimm zunächst nur die 
vier Themenbereiche
Angebot, Marketing, 
Kunden, Finanzen.



Schreib es jetzt auf
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Was steht pro 
Themenbereich an?

Was hat 
welche Priorität?

Wie lange dauert es?

Nimm nun die anderen 
vier Bereiche mit dazu.



Deine Prioritätenliste
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Dein Zeitplan

Nimm Dir Deine beiden Zeitpläne
kurzfristig und mittelfristig.
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Dein Strategieblatt
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Dein Weg 
ist klar!  
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